
Inteligencia
artificial
para Álamo.

Un mismo método para las gerencias y para cada área: un taller en el

que se define cómo se usa la IA en Álamo y qué procesos se

intervienen, clínicas en las que cada equipo resuelve su caso con sus

propios archivos y mentoría personal para quien la requiera.

Primer caso la hoja de costos por presentación

Taller ARIA 5 sesiones de 3 horas

Clínicas una por área, sobre un caso real

Mentoría personal, para quien la requiera

Propuesta para Álamo · Noviembre de 2026 · Compatible con el paso a Odoo

↓ Avance con la flecha abajo · 5 diapositivas

Análisis · Rediseño · Implementación · Adopción

Método ARIA

Método ARIA
Inteligencia artificial
Taller · Clínicas · Mentoría
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Matriz de
prioridad.
El taller levanta los procesos manuales de cada área y los

ordena por impacto y esfuerzo. Estos son los que se

revisaron en la reunión del 19 de octubre; en el taller se

completan con cada equipo.

Comercial y dirección ventas e informes

Costos y rentabilidad la prioridad

Logística y recaudo rutas, entregas y pagos

Inventarios y compras entre el sistema y Excel

Sistemas y gobierno de IA antes de ampliar el uso

Toque un área para ver sus procesos, o una tapa de la matriz para ver el

detalle. Cada área lleva un color de tapa del cotizador de Álamo. Ubicación

preliminar: en la sesión 2 del taller cada área califica impacto y esfuerzo con
sus horas reales.

Taller Método ARIA · Álamo · Sesión 2

Matriz de prioridad

Procesos de Álamo · versión preliminar
Inventario Matriz

Costos y rentabilidad

Hoja de costos por presentación

Hoy

Hace falta una hoja de costos confiable por
presentación y tipo de producto, que incluya

insumos, personalización, desperdicio y costos
indirectos.

Con IA

La hoja se construye en el taller con los archivos
de compras y producción, y cada cotización

toma de ahí su costo.

Herramienta

Excel con el asistente; la estructura queda lista
para llevarse a Odoo.

8,9
impacto

3,8
esfuerzo

Ganancia rápida
cuadrante

13 procesos · 5 ganancias rápidas Ver inventario

Ganancias rápidas Proyectos

Ajustes menores Después

Esfuerzo →
Im
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to

 →

Ventas

Informe

Artículos

Atención

Costos

Cotizaciones

Entregas

Rutas

Reposición

Compras

Odoo

Política

Marca



Asistente de Álamo · un proyecto por área

Proyectos

Hoja de costos

Gerencia administrativa

Análisis de ventas

Gerencia comercial

Entregas y recaudo

Logística

Artículos para

cadenas

Gerencia comercial

Hoja de costos · Gerencia administrativa Martes 3 de noviembre · 8:15 a. m.

Escriba una instrucción o adjunte un archivo Proyecto del área

compras_insumos_oct.xlsx produccion_oct.xlsx

Arma la hoja de costos de la presentación de 600 ml personalizada,

paca de 20 unidades.

Hoja de costos de 600 ml personalizada, paca de 20 unidades, con las

compras y la producción de octubre:

Componente Participación

Preforma y tapa 46 %

Etiqueta personalizada 17 %

Agua tratada y energía 9 %

Empaque de la paca 8 %

Desperdicio 3 %

Costos indirectos 17 %

Con el precio de la última cotización, el margen es de 28 %. En pedidos de

menos de 50 pacas, la etiqueta sube a 24 % del costo.

La gerencia valida los costos indirectos antes de usar la hoja en cotizaciones.

Clínicas por área.
En cada clínica, el equipo de un área toma un caso de la matriz y

lo resuelve en la sesión con sus propios archivos. Así se vería el

trabajo diario después de cuatro de ellas.

Costos y rentabilidad la hoja de costos

La hoja de cada presentación se arma con los archivos de compras y

producción; la gerencia valida y decide el precio.

Comercial y dirección el análisis del lunes

Las ventas por canal y por presentación salen del archivo exportado, con la

misma estructura cada semana.

Logística y recaudo solo lo que falta

Las entregas y los pagos del día se consolidan; el equipo revisa

únicamente las que no tienen evidencia o soporte.

Comercial · cadenas formato listo para revisar

El formato de creación de artículos de una cadena se diligencia con las

fichas de las presentaciones.

Conversaciones de ejemplo con datos ficticios. Las presentaciones, las pacas
y los canales se tomaron de alamosas.com. Los archivos se exportan del

sistema contable y de Excel; no se conecta ningún sistema sin aprobación de

Álamo.



Cómo funciona.

Taller en cinco semanas; clínicas cada quince días.

Semana 5 Semana 10

Política de uso

Matriz Hoja de costos

Plan de clínicas Cuarta clínica

Taller Método ARIA Clínica por área Mentoría personal Se llenan los pasos que recorre cada componente.

Reglas de uso
y licencias

Uso experto de
los asistentes de IA

Inventario
de procesos

Matriz de
prioridad

Prototipo
en la sesión

Prueba con
archivos reales

Medición antes
y después

Responsable
y uso diarioLos casos complejos

se cotizan aparte

Para quién

Gerencias, equipo administrativo y usuarios clave:

hasta 15 personas.

Duración

5 sesiones de 3 horas, una por semana.

Sale con

La política de uso, las licencias definidas, la matriz

de Álamo y el primer caso funcionando: la hoja de
costos.

Incluye

No incluye

Sesiones en la sede de Álamo o en línea.

Ejercicios con procesos y archivos reales de
Álamo.

Política de uso de IA y licencias por cargo.

Inventario y matriz de prioridad por área.

Hoja de costos por presentación como
primer caso.

Horas medidas antes y después de cada
caso.

Licencias de IA, que se contratan a nombre
de Álamo.

Conexiones por API con el sistema contable
u Odoo, tableros en línea o agentes: se
cotizan aparte.

Agentes de atención a clientes: antes se
definen reglas, permisos y validaciones de
pago.

La implementación de Odoo: los casos se
diseñan para que sean compatibles con
ella.



Inversión.

Ficha de precios
Programa de inteligencia artificial · Álamo

Valor de lista del taller $11.900.000

Para equipos de hasta 15 personas.

Taller Método ARIA $9.200.000
5 sesiones de 3 horas. 50 % al iniciar y 50 % al cerrar la sesión 5.

Clínica por área $1.840.000

3 horas con el equipo de un área. Se cobra cada clínica realizada, sin

mínimo.

Mentoría personal $3.000.000

Por persona: 5 sesiones de 2 horas. 50 % al iniciar y 50 % al cerrar.

Licencias de IA a nombre de Álamo

Se eligen por cargo en la sesión 1 del taller y las paga Álamo al proveedor.

Pesos colombianos · Vigencia de 30 días

Arme su plan

Taller Método ARIA
Base del programa: 5 sesiones de 3 horas

Incluido $9.200.000

Clínicas por área
Recomendado: 4, una por área operativa

− 4 + $7.360.000

Mentorías personales
Opcional, por persona

− 0 + $0

Taller y 4 clínicas $16.560.000

Aprobar por WhatsApp

Juan J. García Ocampo
juagarcgo@gmail.com

Para empezar · Taller Método ARIA

$9.200.000
primer pago de $4.600.000

$613.333 por persona en un grupo de 15

https://wa.me/573155729191?text=Hola%20Juan%2C%20aprobamos%20la%20propuesta%20de%20inteligencia%20artificial%20para%20%C3%81lamo%3A%20taller%20M%C3%A9todo%20ARIA%2C%204%20cl%C3%ADnicas%20por%20%C3%A1rea.

